e
PLANO DE NEGOCIOS

NOME: ATIVIDADE/MARCA: DATA:

QUEM E VOCE? O QUE VOCE FAZ? QUAIS BENEFICIOS POR QUE VOCE? QUEM PRECISA SABER

RAZOES PARA ACREDITAR COMO TE CONHECEM

O QUE VOCE PRECISA? O QUE VOCE GANHA?

WORKSHOP DA

ADVOCACIA LUCRATIVA




